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Objectifs

Gestionnaire senior multidisciplinaire a la recherche d’un poste en vente ou en gestion de
programme, permettant de mettre a contribution mes solides aptitudes en matiere de
relations interpersonnelles, mes capacités d’analyse, mon grand intérét pour le
développement des affaires, le tout orienté vers le service a la clientele. Je posséde 10 ans
d’expériences en placement de ressources dans les technologies de I'information.

Compétences

Bilingue, francais et anglais.

Connaissance en gestion des grands comptes internationaux ;
Capacité d’adaptation excessivement développée ;

Aptitude a travailler dans I'urgence ;

Coaching et travail d’équipe ;

Efficacité maximum dans les relations interpersonnelles ;
Tres grand respect de la clientéele ;

Etudes et accréditations professionnelles

Cours de Management (2001)

Cours PMP Gestion de projet, MS Project

Six Sigma, Certification Green Belt (2005)

Certification Cognos, Powerplay Report pour DBA (Data Base Administrator)
Certification Microsoft Advance (Excel, Access)

Cours de gestion / Collaborative Team (2003)

ERP Systems: SAP (GoFast/FDC) BAAN et Oracle

Licence de contréleur de la circulation aérienne

Cours de pilotage (météo, approche, ratio et radar)

Ecole Hételiére de Laval — gestion des fournisseurs

Baccalauréat et classes Préparatoires en mathématiques et sciences physiques

Expériences


mailto:crajot2002@gmail.com

Ventes 2022-2024 Nouvelle Calédonie

Motion Juice
Vice-Président des ventes pour la promotion du design numérique pour la société « Motion
Juice » en Calédonie et a I'International. Mise en place du premier salon du « motion

design » en Calédonie au REX.
Développement des affaires en Europe et en Amérique.

Ventes / Nouméa 2019 / 2020 / 2021

Sociétés Interface et SPI

Directeur des ventes International pour la promotion et la gestion des logiciels médicaux
que sont ;

Allo Médecin (Société de développement et de communication SKAZY) et Asclépios (Société
Editrice de logiciels Gestion des données et application Web INTERFACE). Logiciels pour
aider les professions médicales a gérer adéquatement leurs patienteles et leurs données.
Interlocuteur avec I’Afrique pour la vente de nos logiciels de

Vaccination. Succés en Cote D’ivoire et Djibouti. Egalement avec le gouvernement
calédonien.

Démarchages, Création d’évenements et suivi de clientele.

Restauration / 3 ans (au Canada)

Auberge des trois Canards (La Malbaie / Canada) 2018

Chef exécutif saisonnier: Table d’hote et traiteur (brigade de 7 cuisiniers).

Hubert & Associés (cuisinier) 2017

Cuisinier polyvalent au sein de plusieurs sites tels que cafétéria, banquets, service traiteur.
Collaboration a la gestion des fournisseurs.

Manoir Saint-Sauveur (cuisinier) 2016

Cuisinier dans trois restaurants du manoir.

Ventes « Technologie de I'information » / 9 ans (Montréal, Canada)

Odesia Solution

Directeur principal aux ventes 2014/2015

Développement et gestion de comptes dans le domaine du Bl (Business Intelligence).
Optimisation des services et des données par le biais du Bl chez nos clients.
Prospection et suivi de clientéle.

Experis-Manpower
Directeur Senior des ventes2013/ 2014 au Canada et aux Etats-Unis.




Gestion et développement de grands comptes en informatique.
Principal client; Morgan Stanley New-York.
Développement et placement de ressources.

Maplesoft Group

Directeur développement des affaires, comptes majeurs, région de Québec) 2011-2013
Sur décision de la maison-meére située a Ottawa, j'étais responsable de la mise en place,
création et du développement du bureau de Montréal.

Multipro / DMR, Divion de Fujitsu Canada

Directeur de comptes 2005-2010

Gestion de grands comptes majeurs tels que Via Rail, Air Canada, Hydro Québec, etc...
Responsable de 'optimisation des différents départements informatiques chez nos clients,
par le biais de placement de ressources et la ventes de nos produits informatiques (en
gestion des affaires et gestion de données). Gestion d’équipe.

Télécommunications / 6 ans (Montréal, Canada)

Sanmina-SCI

Directeur de programme, Business Unit Manager NPl 2003-2005

Responsabilités : au sein d’une entreprise mondiale, gestionnaire senior, responsable du
secteur

« Recherche et développement» avec un chiffre d’affaires de 24S M par année, comportant
des services d’ingénierie, de planifications, de services a la clientéle, d’approvisionnements
et de finances.

Direction de 40 personnes. Responsable de tous les nouveaux produits pour Nortel
Networks, Lucent, Alcatel et Flextronics. Responsable principal des expéditions de produits
en Chine, Pologne, Mexique, Etats-Unis et

sur I’'ensemble du territoire canadien. Gestion de projet et supervision de |'optimisation des
chaines de productions et de nos données en termes de performance.

Nortel Networks 2001-2003

Directeur service a la clientéle / (Analyste d’affaires principal et Responsable des données)
Responsable d’agents de service a la clientéle, principalement sur des comptes américains
(2001).

Analyste d’affaires principal, responsable des rapports pour la haute direction. Optimisation
et gestion des données de la compagnie (2002-2003).

Nortel Networks 1999-2001




Représentant service a la clientéle / coordonnateur de produits/Responsable de
I'expédition INTL

Durant ces années j’ai géré du personnel et assuré le bon fonctionnement et la satisfaction
de nos clients internationaux par le biais de suivi de chaines de production, suivis
d’expédition en respectant les délais des clients. Multiples appels. Responsable du

« shipping » a I'INTL.

Conférences pour suivi des projets d’installation.

Armée de I’Air francaise 1990-1998

Eléve Officier Pilote 1990-1992

Contréleur aérien 1992-1998 (DIJON)

Participation a la reconstruction de I'ex-Yougoslavie Mostar-Sarajevo en 1996 par le biais de
I’"OTAN.

Responsable sécurité de I'aire de décollage-atterrissage pour les chefs d’états, lors du 50
nieme anniversaire du débarquement de Normandie en 1994.

Frangois Rajot
Références sur demande



