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PROFIL
Gestionnaire en ventes, marketing et développement des affaires cumulant plus de 20 années d’expérience, notamment dans le domaine des technologies de l’information (TI) : formation, services-conseils et produits. Professionnelle orientée vers les résultats en développement ou en rétention de clientèle, habituée de générer un chiffre d’affaires de 1 à 2 millions de dollars par année, reconnue pour son approche personnalisée toute en finesse et une grande capacité à créer des liens et à les entretenir que ce soit de manière traditionnelle ou par les médias sociaux. Sens aigu du service, fonceuse, tenace, organisée et excellente négociatrice. Dotée d’un dynamisme contagieux et confirmé, intuitive avec une grande capacité d’adaptation. Communique efficacement en français et en anglais.
Ventes, Marketing et Développement des affaires
Transformation numérique, cybersécurité, industrie 4.0 - IoT, IA - analytique avancée, DPA - Automatisation des processus d’affaires |solutions infonuagiques
EXPÉRIENCE
EFICIO		2023-2024
Directrice de comptes, développement des affaires
Promouvoir les services  de ressources de collaborateurs C-suite-sur demande : CIO/CISO/CTO 
GOSECURE 	2022- 2023
Directrice de comptes, développement des affaires, secteur de la santé
Démarchage de ce nouveau segment pour l’entreprise réputée en cybersécurité
LINKBYNET / PARTIE D’ACCENTURE	2021- 2022
Directrice de comptes, développement des affaires.
Promouvoir les services d'une entreprise de classe mondiale: infogérance 24/7, solutions de cybersécurité, recommandations de bonnes pratiques DevOps et FinOps et des solutions  infonuagiques à l'ère de la transformation numérique.
MATRICIS / Alithya	2018 – 2020
Matricis s'est joint à Alithya en 2019. Le groupe rassemble aujourd'hui plus de 2 000 professionnels hautement qualifiés et offre des solutions partout au Canada, aux États-Unis et en Europe. 
Coordonnatrice, Ventes et Marketing
Coordonner l’ensemble des activités entourant la livraison de projets 4.0 novateurs et complexes chez les clients : stratégies AI, science des données, analytique avancée, historisation des données IoT, maintenance prédictive, DPA, automatisation des processus d’affaires, intégration et visualisation des données qui créent de la valeur. 
· Coordonné la production de matériel marketing, incluant la refonte du site Web et des documents de ventes ainsi que collaboré aux réponses d’appels d’offres. 
· Participé activement à supporter les initiatives des salons ou événements spéciaux;
· Obtenu une importante subvention ayant permis de concrétiser un projet d’exportation.
· Assuré la visibilité sur les réseaux sociaux et développé une campagne pour le lancement d’un nouveau service.
· Entretenu et développé de solides relations d’affaires avec des joueurs clés de l’industrie, tels Microsoft, PTC, OSIsoft, AgilePoint, Splunk, RapidMiner.
AFI / EDGENDA	2015 – 2016
Directrice, Développement des affaires
Diriger le développement de la clientèle d’un portfolio de 900 formations en TI et en capital humain. Promouvoir les services-conseils auprès de la haute direction des organisations (migration vers l’infonuagique, utilisation des outils bureautiques et de collaboration d’Office 365, gestion du changement, gestion du savoir et des compétences, amélioration des processus. 
· Contribué au repositionnement de l’offre de services auprès des grands comptes et soutenir les efforts de ventes.
· Accompagné les clients à définir avec précision les besoins en formation de leurs équipes et coordonné la mise en place de ces formations.
· Représenté une équipe de conseillers technologiques et expérimentés et développé le service-conseil au sein de l’entreprise.
· Entretenu et développé de solides relations d’affaires avec des joueurs clés de l’industrie, tels Microsoft, VMware, Cisco, Oracle, Citrix et autres partenaires.
ORACLE	2014 – 2015
Représentante secteur public,  Service de formation – Oracle Université 
Développer et entretenir la clientèle d’Oracle en proposant l’ensemble du portfolio des formations disponibles. 
· Coordonné la réponse à des appels d’offres dans un environnement international extrêmement complexe où l’autonomie et la collaboration ont permis d’obtenir des résultats probants.
· Reçu le prix de reconnaissance Oracle Université à l’automne 2014, pour la vente stratégique d’une plateforme de formation digitale illimitée.
SOLIDEXPERT	2012 – 2013
Représentante, les solutions logicielles de SolidWorks
ALLSTREAM /VISON IP	2009 – 2012
Directrice, Développement des affaires
VICTRIX		2006 – 2008
Directrice, Développement des affaires
NEXINNOVATON	2001 – 2006
Directrice de comptes
LES ENTREPRISES 3-SOFT	1998 – 2000
Directrice de comptes
AUTRE EXPÉRIENCE PROFESSIONNELLE
Expérience à titre de formatrice et agente au soutien technique, pour des entreprises telles Air Canada, Téléglobe et RCGT.
FORMATION ET DÉVELOPPEMENT PROFESSIONNEL 
· Attestation d’études collégiales (AEC) en bureautique, Collège de Maisonneuve 
· Études collégiales (AEC) en rédaction technique et administrative, Collège Ahuntsic
· Attestation d’études collégiales (AEC) en technique informatique, Institut Control Data
· Études formation des maîtres en histoire, Université de Sherbrooke
· Diplôme d’études collégiales (DEC) en Arts et Lettres, Collège de Maisonneuve
