	· Nadege Jamet
· 40 La Pointe aux Lièvres, Quebec G1K0J7
· Nadegejamet974@gmail.com               tél : 437 238 1310
a. Formation :
b. Du 19/01/2023 au 23 février 2024  
2. DEP à l’école Hôtelière de la Capitale de Québec cuisinière
3. Certification Mapac 2023
4. Académie de la Réunion février 2012- 
5. Ile de la Réunion
6. Niveau du brevet technicien supérieur en Immobilier :
7. CAP : Vente               07/1989 – 07/1991
                    Etablissement d’enseignement professionnel à Caen (ICEP)

                                           Parcours professionnel
Restauration
             Stage de fin de formation hôtel, restaurant 5 Etoiles   le Luxe Ile de La Réunion fev 2024
             Brasserie Les Mordus                                                         juin 2023 en cours….
             Château de Frontenac (shifts fêtes/renforcement) décembre 2023 et janvier 2024
· Riou et Pettigrew,                                                                mars 2023 à juin 2023
· Pizza 900, Limoilou                                                             janvier 2023 à juin 2023 
Responsable Commerciale en Immobilier
· Les Porteclés de L'immobilier, St Gilles les Bains          juin 2020 à décembre 2020
· Orpi, Saint Gilles les Bains                                                septembre 2017 à mars 2020
· Direct Immobilier, St Leu ,                                                mars 2013 à mai 2015
· Foncia - Argelès sur Mer                                                    janvier 2010 à septembre 2009
· Diriger une entreprise
· Prospecter
· Évaluer, estimer la valeur de la propriété
· Rédiger des mandats, diffuser des annonces sur les divers supports publicitaires,
· Étudier la solvabilité des acquéreurs
· Visiter les propriétés avec des acquéreurs potentielles
· Mise en place d'une équipe, collaborer, partager, mutualiser les efforts
· Fédérer
· Hiérarchiser des tâches et les priorités, respecter les objectifs de délais.
· Sectoriser et analyser le marché pour chaque négociateur
· Mise en place d'opérations commerciales et publicitaires

            Animatrice
Manala , Cherbourg         janvier 2016 à Janvier 2017
· Impact Sales&Marketing, Cherbourg     Octobre 2016
· Randstad - Inventaire Cherbourg                                           Septembre 2016
· Promouvoir une enseigne-, mise en place du stand
· Reporting des ventes
· Animer l’action commerciale
· Répertorié et quantifié l'ensemble des produits en rayonnage
· Quantifié l’inventaire

             Commis De Salle Saisonnier
· Le Dibi  Argelès sur Mer                                 juillet 2010 à septembre 2010
· Mise en place des clients
· Desservir, nettoyer en salle
             Agent Immobilier
· Nexity -        Cherbourg                                      mars 2016 à décembre    2016
· Orpi – St gilles les bains                              juillet 2014 à août 2015
· Helios -      Valognes                                         septembre 2008 à octobre 2006
· Gimazane – Cherbourg                                            juillet 2005 à octobre 2010
· Organiser et animer des visites
· Monter et instruire des dossiers, rédiger et organiser des signatures de contrats et d’actes de vente
· Estimer des villas ou appartements, négocier avec les vendeurs et acquéreurs.
· Accompagner des clients dans les démarches administratives
· Promouvoir, négocier, collaborer en équipe, prospecter

             Chargé De Clientèle
· Axa - Perpignan                                                  juillet 2009 à janvier 2010
· Communiquer des informations pertinentes avec les différents interlocuteurs internes et externes.
· Recueillir des données afin d'identifier et améliorer les contrats proposés
· Collaborer en équipe en communiquant et partageant les idées
· Appliquer des normes en vigueur, du règlement intérieur et des procédures de l'entreprise.

        Chef D'entreprise
       La Roche Fleurie – Les Pieux                                     avril 1994 à janvier 2005
· Gérer, piloter une équipe
· Établir des fiches de paie, conduire des entretiens annuels.
· Analyser le marché
· Créer des partenariats avec les collectivités locales,
· Commander, gérer le stock et les achats
· Présenter les produits en magasin,
· Réaliser des compositions florales
             Standardiste
· Thalassothérapie    Siouville                                 août 2012 à décembre 2012
· Gérer le courrier
· Gérer le standard téléphonique
· Veilleuse De Nuit   Siouville                                  janvier 1992 à juillet 1992
· Surveillance,
· Standard téléphonique
· Accueillir les résidents

Projets réalisés (peut être enlevé si manque de place)
· Superviser une équipe de trois personnes ou plus
· Sécurité : mise en application de la réglementation et du règlement et des procédures de sécurité
· Ventes - A augmenté les ventes de 35% en deux ans.
· Établissement La Roche Fleurie déploiements marketing augmentation de 25% de la clientèle
·  Parcours professionnel :
· Nombreuses années d'expérience dans l'immobilier, solide formation dans le domaine de la vente,
· Travail d’équipe, autonome, sens de l’organisation.
· Sens de l'organisation et de compétences avérées en action commerciale, suivi de production

	



