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OBJECTIF DE CARRIÈRE
· M’intégrer à une équipe dynamique afin de mettre à profit mes compétences en vente. 
FORMATION 
· 2015- Baccalauréat Administration des Affaires Montréal Université du Québec à Montréal
· 2005-2008 Diplôme d’Étude Collégiale en Sciences Humaines L’Assomption Cégep Régional de Lanaudière à l’Assomption Langues: Français & Anglais
EXPÉRIENCES PROFESSIONNELLES
       2017-2021 Cintas Canada, Développement des affaires 
· Visite d'entreprises, prospection de nouveaux clients et développement de la clientèle existante
· Promotion des produits
· Négociation et conclusion de contrats
· Rédaction d'offres de prix 
· Service après-vente
Réalisations :
· 2018 Promotion comme représentant uniforme
· 2019 promotions comme gestionnaire de compte
· Être mentor pour des collègues à travers la corporation
· Être le champion du re-onboarding pendant cette pandémie
        2015-2017 Canon Canada inc, Montréal Développement des affaires
Réalisations :
· 154% des chiffres pour l’année en cours
· Acquisition de nouveaux clients dans un marché très compétitif.
· Invitation à plusieurs événements de reconnaissance pour la réussite des objectifs trimestriels.
         2009 -2015 Rôtisserie St-Hubert, Restauration Rouyn et Montréal Serveur Resto-Bar
· Service aux tables 
· Faire de la vente suggestive et connaître les produits
· Travail d’équipe et bonne gestion de la pression 
         2012 -2014 Le CSSS de Rosemère, Rosemère Préposé aux bénéficiaires 
· Soins d’hygiène des bénéficiaires (bain complet ou partiel)
· Organiser mon propre horaire de travail en fonction des priorités 
· Travail d’équipe
       CENTRE D’INTÉRÊTS :   Volleyball, rugby et photographie

CAREER GOAL
• Be part of a dynamic team to leverage my sales skills.
EDUCATION
• 2015- BA Business Administration Montreal Université du Québec à Montréal
• 2005-2008 Diplôme d'Étude Collégiale en Sciences Humaines L'Assomption Cégep Régional de Lanaudière à l'Assomption
Languages: French & English
WORK EXPERIENCE
2017-2021 Cintas Canada, Business Development

• Business visits, new customer prospecting and existing customer development
• Product Promotion
• Negotiation and conclusion of contracts
• Writing price offers
• After-sales service
Achievements:
• 2018 Promotion as Uniform Representative
• 2019 Promotions as an Account Manager
• Mentor colleagues
• Champion re-onboarding during this pandemic

2015-2017 Canon Canada Inc., Montreal Business Development

Achievements:
• 154% of current my last year 
• Acquiring new customers in a highly competitive market.
• Invitation to several recognition events for the success of quarterly objectives.
2009 -2015 Rotisserie St-Hubert, Rouyn and Montréal Server Resto-Bar

• Service
• Leading sales and product knowledge
• Teamwork and pressure management
2012 -2014 Le CSSS de Rosemère, Rosemère beneficiary attendant.

• Hygiene care of beneficiaries (full or partial bath)
• Organize my own work schedule according to priorities
• Teamwork
INTEREST:   Volleyball, Rugby and Photography
