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RÉSUMÉ DES COMPÉTENCES

· Développement des affaires
· Recherche / consolidation de la clientèle
· Planification du travail selon les priorités, respect des échéanciers 
· Résolution de problèmes
· Gestion des ressources
· Communication et travail d’équipe
· Respect des règles de santé et sécurité
· Tenu d’inventaire
· Achats, réception et expédition 
· Gestion de personnel
· Service à la clientèle


EXPÉRIENCES DE TRAVAIL PERTINENTES 

DIRECTEUR DES OPÉRATIONS ET DES ACHÂTS
RESPONSABLE DES AMÉLIORATIONS CONTINUES
RAMP-ART
Septembre 2016 – Novembre 2017

· Gestion du département des dessins
· Gestion du département de production
· Supervise la livraison et l’installation sur les chantiers
· Négociation syndicale
· Assure le bon fonctionnement général de l’entreprise
· Négociation avec les fournisseurs / Achat des matières premières 
· Mise en place d’un système Kanban

DIRECTEUR COMMERCIAL
INTERBOIS
Avril 2013 – Septembre 2016 

· Développement des affaires
· Recherche de nouveaux clients
· Consolidation de la clientèle actuelle
· Achat de matières premières
· Participation au bon déroulement et à la saine gestion de l’organisation
PRÉSIDENT DIRECTEUR GÉNÉRAL
PROPRIÉTAIRE
Bois Débitek
Septembre 2008 – Mars 2013

· Planification et supervision de la production
· Achats des matières premières
· Ventes et développement des marchés
· Service à la clientèle
· Gestion du personnel
· Comptabilité (facturation, recevables et rémunération des employés)
· Réception et expédition


AUTRES EXPÉRIENCES PROFESSIONNELLES

REPRÉSENTANT PIÈCES ET SERVICES
TRANSDIFF PETERBILT
Février 2020 – à ce jour

· Fidélisation de la clientèle aux achats de pièces
· Établissement des listes de prix
· Développement de nouveaux clients
· Service à la clientèle

REPRÉSENTANT PIÈCES ET SERVICES
KENWORTH
Novembre 2018 - Février 2020

· Fidélisation de la clientèle aux achats de pièces
· Établissement des listes de prix
· Développement de nouveaux clients
· Service à la clientèle


FORMATION ACADÉMIQUE

AEC GESTION DE COMMERCE 
Cégep de Limoilou
Québec
Hiver 2021 – en cours 

CLASSEUR 
École de Foresterie de Duschesnay
Québec
Août 1999 – Avril 2000 



DIPLÔME D’ÉTUDES SECONDAIRE
Centre Le Normand
Sainte-Foy
Avril 1995 – Mai 1996 


FORMATION COMPLÉMENTAIRES

· A.S.P en construction
· Attestation de lean manufacturing
· Certificat de secourisme
